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продукції. Собівартість як сума витрат є об’єктом фінансового обліку, а 
собівартість як вартість одиниці виробленої продукції — об’єктом 
управлінського обліку [28, с. 30].  
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Эффект от взимания налогов проявляется, с одной стороны, в обеспечении 

государства налоговыми доходами, а с другой, в участии хозяйствующих 
субъектов, формирующих источники для уплаты налоговых платежей.  

Понятие «налоговая нагрузка» может быть применимо к различным 
субъектам экономики — предприятиям, отраслям и всей экономике страны в 
целом. Оценку тяжести налогообложения достаточно часто используют как 
своеобразный индикатор социально-экономических процессов [1, с. 67]. 

Для оценки налоговой нагрузки номинальные налоговые ставки, среднюю 
налоговую ставку (соотношение собранных налогов и налоговой базы), 
предельную эффективную налоговую ставку. Однако наиболее широко 
используется такой показатель налоговой нагрузки, как отношение суммы 
собранных налогов в стране к созданному валовому внутреннему продукту 
(ВВП), называемый также: 

− отношение налогов к ВВП (tax-to-GDP ratio),  

− налоговые доходы в % от ВВП (tax revenues as % of GDP),  

− налоговая квота (tax quota),  

− косвенная налоговая ставка (implicit tax rate) [2]. 
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Экономический смысл данного показателя состоит в оценке доли ВВП, 
перераспределенной с помощью налогов. 

Несмотря на то, что статистика по данному показателю представлена на 
сайтах Евростата, ОЭСР, Всемирного Банка, Европейского центрального банка, 
межстрановые сопоставления по нему требуют учета ряда условий.  

В частности, различные организации при подсчете суммы налогов могут 
включать или исключать из суммы налогов социальное и медицинское 
страхование; суммы налогов, перечисляемые между различными уровнями 
государственных органов. Налоговая нагрузка, таким образом, оценивается не 
только по всей сумме налогов, также приводится детализация по видам 
налогов: соотношение собираемых сумм по определенному налогу к ВВП. В 
качестве знаменателя вместо ВВП может применяться валовой национальный 
продукт (ВНП). 

Налоговая квота не позволяет адекватно сравнивать по налоговой нагрузке 
страны, оказывающие экономическую и социальную поддержку посредством 
налоговых расходов или льгот более активно, нежели другие, использующие 
прямые государственные расходы в аналогичных целях. При прочих равных 
условиях, страны, предпочитающие налоговые расходы прямым 
государственным расходам, будут иметь более низкие значения отношения 
налогов к ВВП. Сюда же относятся и различные виды пенсионных систем (с 
наличием или отсутствием обязательных пенсионных отчислений), которые 
также будут обуславливать различие в значениях показателя. 

Налоговую квоту с учетом социальных взносов рассчитывает ОЭСР, 
отдельно приводит данные по социальным взносам Евростат и Европейский 
центральный банк. Но данные организации предоставляют информацию только 
по ограниченному числу стран — соответственно по странам-членам ОЭСР и 
по странам Евросоюза. Величина социальных взносов существенно отличается 
по странам и соответственно рейтинг стран по налоговой квоте с учетом и без 
социальных выплат изменяется существенно. 

Исследование налоговой нагрузки с помощью соотношения собираемых 
налогов к ВВП требует анализа данного показателя в долгосрочном разрезе, 
поскольку его значение подвержено существенному влиянию экономического 
цикла.  

Этот показатель не позволяет сравнивать страны (или изменение ситуации 
в одной стране) при существенном различии доли корпоративного сектора в 
ВВП. Например, в ситуации, когда в одной стране налоговые сборы по налогу 
на прибыль в два раза выше, чем в другой (из-за большей налоговой базы — 
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большей доли корпоративного сектора в прибыли предприятий), а налоговые 
ставки одинаковы и ВВП также равны, налоговая квота по налогу на прибыль в 
первой стране будет в два раза выше. Однако это не означает, что налоговая 
нагрузка в первой из описанных стран в два раза больше, чем во второй, при 
одинаковых ставках налога на прибыль. При рассмотрении всей совокупности 
налогов эффект большей доли корпоративного сектора в экономике будет 
аналогичен, учитывая высокую долю налога на прибыль в налоговых доходах 
государства. В случае с налогом на прибыль более адекватное отражение 
налоговой нагрузки можно получить, если использовать такую ее оценку, где в 
числителе будет стоять сумма налога на прибыль, а в знаменателе — сумма 
прибыли до налогообложения.  

Еще одним недостатком использования налоговой квоты является 
неспособность учитывать функционирование в экономике теневого сектора. 
Для стран с существенной долей теневого сектора экономики налоговая квота 
завышает налоговую нагрузку. Существенная часть экономически активных 
субъектов в таких странах производит ВВП, но не платит налогов. Учет 
произведенного ими продукта увеличил бы знаменатель — ВВП, т.е. снизил бы 
налоговую квоту.  

Помимо этого, сравнение стран по налоговой квоте осложнено разным 
уровнем статистической точности и неодинаковым временем публикации 
оценок и их пересмотров по ВВП.  

Тем не менее, ввиду доступности статистических данных по налоговой 
квоте, этот показатель удобно использовать для сравнения уровня и динамики 
налогового бремени в различных странах. 
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Cost accounting is a form of managerial accounting that aims to capture a 

company’s total cost of production by assessing the variable costs of each step of 
production as well as fixed costs. 




